Waldhausen ist einer der weltweit filhrenden Anbieter von Reitsport-
artikeln mit Sitz in K&ln.

Seit 1836 beliefern wir den Fachhandel mit hochwertigen Artikeln fiir
W WALDHAUSEN Pferd und Reiter. Unsere Marken E-L-T, SWING und Waldhausen sind
[ L europaweit erfolgreich im Reitsport etabliert. Unser Sortiment um-
fasst mehr als 12.000 Produkte, die wir aus der ganzen Welt impor-
tieren und in Uber 70 Lénder vertreiben.

Wir wollen unseren Kunden stets das Beste bieten! Dafiir arbeiten wir
taglich mit einem hohen Qualitatsanspruch und viel Leidenschaft
daran, uns, unsere Leistung und unsere Produkte standig weiterzu-
entwickeln.

Fir unser Team suchen wir Sie als:

Sales Manager B2B
(m/w/d) -

fir den internationalen Vertrieb

Ihre Aufgaben Deshalb passen Sie zu uns Das erwartet Sie

« Sie sind zentrale Ansprech- « Kunden zu begeistern ist fir « Abwechslungsreiche und
person fiir unsere interna- Sie Anspruch und Motiva- spannende Aufgabe im Ver-
tionalen B2B-Fachhandels- tion — dabei treten Sie ver- trieb, in die Sie lhr Fach-
kunden und arbeiten eng mit bindlich, serviceorientiert wissen einbringen und
unserem AuBendienst und teamféhig auf vertiefen konnen
AUSETImER « ldealerweise verfiigen Sie « Offene Atmosphére mit

« Sie betreuen und entwickeln Uber fundierte Reitsport- kurzen Kommunikations-
einen bestehenden Kunden- kenntnisse und bringen und Entscheidungswegen
stamm weiter und tragen Versténdnis fiir die Bediirf- « Intensive Einarbeitung durch
aktiv zum Ausbau und nisse unserer Kunden mit gezieltes Training und Pro-
Erfolg Ihres « Sie haben mindestens eine duktschulung
Vertriebsgebietes bei — dies abgeschlossene kaufmanni- « Ein sicherer Arbeitsplatz in
in enger Zusammenarbeit sche Ausbildung und brin- einem erfolgreichen, mittel-
mit der Verkaufsleitung und gen Berufserfahrung im standischen Unternehmen
der Geschaftsleitung Vertrieb mit mit angemessener Ver-

* Sie begleiten den vollstén- « Sehr gute Deutsch- sowie giitung
digen Auftragsprozess und gute Englischkenntnisse in « Urlaubs- und Weihnachts-
stellen eine verléssliche Wort und Schrift setzen wir geld
Nachverfolgung sicher voraus; weitere Fremdspra- « 30 Tage Urlaub

« Sie setzen verkaufsfordern- chen sind willkommen

Flexible Arbeitszeiten
Attraktive Mitarbeiterkondi-

de MalRnahmen strukturiert Sie sind offen fiir Geschéfts-

um und unterstiitzen damit reisen innerhalb Europas ) )
nachhaltig unseren Ver- und schéitzen die Maglich- tionen auf unser Sortiment
triebserfolg keit, Kunden persénlich zu * Kostenlose Parkmdglichkeit
* Sie vertreten unser Sorti- begegnen, Beziehungen zu direkt am Firmengebaude,
ment professionell auf vertiefen und neue Markt- Moglichkeit zum verglinstig-
nationalen und européi- impulse zu gewinnen ten Aufladen von E-Autos
schen Fachmessen « Der sichere Umgang mit MS
« Sie wirken bei der Bearbei- Office und idealerweise
tung von Reklamationen einem Warenwirtschafts-
l6sungsorientiert mit system ist fiir Sie selbst-
« Sie analysieren kunden- verstandlich

spezifische Daten und leiten
daraus wertvolle Impulse fir
den vertrieblichen Erfolg ab
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Wir haben Ihr Interesse geweckt? Waldhausen GmbH & Co. KG
Dann bewerben Sie sich direkt tiber unser Silke Adams
Karriereportal: Von-Hiinefeld-Stralle 53

https://karriere.waldhausen.com 50829 Kéln ﬂ u

www.waldhausen.com

Die vertrauliche Behandlung lhrer Bewerbung ist fiir uns selbstversténdlich. Bitte beachten Sie, dass Sie mit Ihrer Bewerbung
den Datenschutzbestimmungen https:/karriere.waldhausen.com/datenschutz einwilligen.
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